Erfaren sdljare med ledaregenskaper till TATAA Biocenter

TATAA Biocenter AB dr ledande i Europa inom nukleinsyreanalys med realtids-PCR, Ndsta
Generations sekvensering och mikrochipanalyser. Vi erbjuder utbildningar inom molekyldr
diagnostik globalt, ackrediterade analystjdnster till industrin och teknisk support till
akademiska och statliga laboratorier, fréimst inom Europa. Vi har ett av marknadens mest
kompletta utbud av produkter fér nukleinsyreanalyser i Skandinavien och dr i en expansiv fas
ddr vi nu behéver utéka vart sdljteam. TATAA Biocenters kunder innefattar akademiska
forskare, ldkemedels- och diagnostikféretag. Vi tycker att TATAA Biocenter dr Géteborgs
intressantaste arbetsplats - vill du bli en del av vart team och utvecklas med oss i denna
spdnnande fas? Vilkommen med ansékan!

Vi soker en erfaren och ambitios saljare med ledarambition

Ansvar
e Arbeta med forsaljning av primart vara produkter, men dven vara tjanster
e Koordinera vart idag lilla, men vaxande séljteam

Arbetsuppgifter

e Besoka kunder pa deras arbetsplats, presentera foretagets erbjudanden

e Koordinera sdljteamets arbete

e Arbeta mot uppsatta forsaljningsmal och med uppféljning av resultat

e Arbeta aktivt med CRM och inhdamta leads till verksamhetens olika omraden

e Stalla ut pa massor och utstallningar, primart i Skandinavien men dven andra
europeiska lander

e Bygga langsiktiga relationer med kunderna

e Planera kampanjer tillsammans med marknadsansvarig

e Leda arbetet med upphandlingar vid behov

e Tar fram sédljteamets budget i samarbete med ledningsgrupp och VD, samt
marknadsplan

Kompetens och erfarenhet
e Du kan planera och genomféra forsaljning
e Du har erfarenhet av att arbeta mot saljmal
Du kan planera och lagga budget
Du ar intresserad av och kunnig inom molekyladra analysmetoder

Vem ar du?

e Du ar en manniskokdannare som ar bra pa att stalla fragor och aktivt lyssna pa kunder
for att forsta vilken helhetslosning som passar dem bast

e Du ar bra pa att skapa goda relationer, bade internt och mot kunder

e Du har tidigare erfarenhet (minimum 3 ar) av forséaljning

e Du ar bra pa att kommunicera bade i tal och skrift pa svenska och engelska

e Du dr ambitios och resultatorienterad och tycker om att ta ansvar inom ditt
arbetsomrade

e Du ar en lagmanniska och kan se hur ditt ansvar passar in i bolagets totala verksamhet


http://www.tataa.com/

e Du adr beredd pa att resa, mestadels éver dagen, men med ungefar 4-6 évernattningar i
manaden framforallt inom Sverige
e Du har ledaregenskaper

Varaktighet/Arbetstid
Omfattning: Heltid

Placering: Goteborg

Tilltrade: Enligt 6verenskommelse

Ansoékan

Sista ansokningsdag: 2018-02-28

Enbart skriftlig innefattande ansdkningsbrev, cv och kontaktinformation till referenser
inskickad som email

Kontaktpersoner
Mikael Kubista, VD

Postadress
TATAA Biocenter
Odinsgatan 28
411 03 Goteborg
Sweden

email och internet
Mail: mikael.kubista@tataa.com
www.tataa.com
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